“~ THE ‘B CANVAS BUSINESS MODEL ~
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/CADE”A DE

VALOR
Tus partners y/o
Shareholders

No contamos con
S0cCios 0 accionistas.

La necesidad es
trabajar en sociedad
con nuestros
clientes, para
conseguir éxitos en
muy corto plazo.

ACTIVIDADES
CLAVES

Para lograr tu propdsito
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Aplicacion movil en
telefono celulares,
implementacion
obligatoria por todos
los ingresantes al
yacimiento. Alertas
en tiempo real en el
telfono cellular.

RECURSOS CLAVES |
Imprescindibles para B 7
lograr tu propésito 3=

Politicas de
obligatoriedad a
aplicar por el cliente
a todo el personal
propio y de Servicios
que ingresan al
yacimiento.

PROBLEMA IDENTIFICADO
Describleo en una frase

Lentitud en el proceso de identificacion de
potenciales casos de Covid 19

PROPASTTO

El motivo
de tu modelo A.conO.
de negocio de mediano o
impacto largo plazo
TV PROPVESTA DE VALOR J,@,

Los productos y/o servicios que
escalan la solucion

Manejo de la informacién para
disminuir el riesgo de contagios.
Reduccién de dias perdidos,
deteccién temprana de la
enfermedad. Disminuir contagios

RELACIONES
Con los clientes y
la comunidad de impacto

Conseguir que la tasa
de contagios, no sea
exponencial,
disminuir en el
yacimiento, para que
no haya impacto en la
familia, ni en la
comunidad.

CANALES

-

Autogestionable por
cada individuo, con
el control del
empleador.

SEGMENTOS

A quienes les resuelves
el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

Emprendimientos
que se desarrollen
en grandes
superficies, y
empleen gran
cantidad de
personas, donde
las relaciones
interpersonales
estrechas o
casuales, pudieran
ser evaluadas.
Disenado a la
medida de la
industria petrolera,
por la
infraestructura de
redes que ya
tienen montada.
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ESTRUCTVRA DE COSTOS
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Rentas de servicios Satelitales,

Salarios empleados,
Amortizaciones equipos,

Costos de mantenimiento de infraestructura

METRICAS DE IMPACTO
ambientales y/o sociales esperadas

Metrica de R<1 ( esto es que cada
individuo contaguie menos de 1 en el
yacimiento.)
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FUENTES DE INGRESOS

Venta de la aplicacién a usuarios, alquiler

del servicio mensualizado, comodato de

equipos.
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